Die ReSus Consult GmbH ist die im Bauwesen erfolgreich operierende .

Personalberatung. Wir fihren Besetzungen von Fach- und FiUhrungskraften in den

Geschaftsfeldern BAU und SHK Gebaudetechnik bis hin zur Vorstandsebene aus.

Executive Search mit unserem Fokus auf Nachhaltigkeit - sustainable success — ist _
unser Markenzeichen. Und dies stets in unseren aktiven und bekannten Netzwerken || CONSULT GMBH

hdchst vertraulich | professionell | kompetent | menschlich | verbindlich. SUSTAINABLE SUCCESS

Key Account Manager Breitband Glasfaser FTTH
Reqgion Suddeutschland miwid) ID: BW24019

Unser Kunde gehoért zu den weltweit fihrenden
Rohr- und Systemherstellern passiver
Netzwerklésungen sowie einblasbarer Glasfaser-,
Mikro- und Minikabel. Der Kernmarkt liegt im Bereich
von TK-Infrastrukturprojekten wie FTTH, FTTB,
FTTC, Inhouse-Verkabelungen. Innovationskraft
und Flexibilitdit sowie ein Uberaus hohes Mal3 an
Markt- und Kundenorientierung gehéren zu den
wesentlichen  Starken  dieses  verlasslichen
Lieferanten passiver Infrastrukturprojekte.

Einsatzort
Siddeutschland (aus dem Home-Office heraus) MEHR INFOS UNTER WWW.RESUS.CONSULT DE/BW2A4019.

Ihre Aufgaben in dem Unternehmen sind:

e Systematische Betreuung des Uberregionalen Vertriebsgebietes Std

mit Baden-Wurttemberg, Bayern und Nordhessen (Postleitzahlenbereich 70-97)

Sichtung von Infrastrukturprojekten, insbesondere im Breitbandausbau Glasfaser

Vertriebliche Projektbetreuung — Ausschreibungen und Auftragsvergabe

Weiterentwicklung des Verkaufsgebietes durch regelméfige Neukundenakquise

Betreuung von Akquise Uber Projektkalkulation bis hin zur Vertragsgestaltung bei

Investoren, PPP, Netzbetreibern, Stadtwerken, Energieversorgern, Planern,

Zweckverbanden, Bau- und Installationsunternehmen sowie TK-Unternehmen

e Starkung und Positionierung der Vertriebsmarke und der Marktposition

e Marktrecherche und Ermittlung von Marktpotentialen FTTH bzw. FTTX

e Organisation und Durchftihrung von Schulungen sowie Unternehmens- und
Produktprésentationen

Ihr Qualifikationsprofil:

e Technische oder kaufmé&nnische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation mit
Schwerpunkt auf Projekt- / Vertriebskenntnisse im Telekommunikations-Sektor
(TK) bzw. Elektro- oder Gebaudetechnik

e Berufserfahrung in der Infrastruktur / Tiefbau — idealerweise passive

Telekommunikationstechnik oder Nachrichtentechnik / Infrastrukturmanagement

Reisebereitschaft im tUberregionalen Umfeld

Verkaufsstarke Personlichkeit mit ausgepragter Kundenorientierung

Souveranes Auftreten, strukturierte Arbeitsweise. Eigenverantwortung

Eigeninitiative, Einsatzbereitschaft, Selbststandigkeit, Loyalitat, Flexibilitat

Absolute Team- und Zielorientierung

Sicherer Umgang mit Office Anwendungen sowie CRM

Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

Konversationssichere Englischkenntnisse vorteilhaft
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SUSTAINABLE SUCCESS

Das Unternehmen bietet:

e Abwechslungsreiche Aufgaben in einem dynamischen, innovativen und flexiblen
Unternehmen mit sehr groRen Gestaltungsspielrdumen

o Attraktive und sehr leistungsgerechte Vergltung, Zusatzleistungen

e Neutraler PKW zur privaten Nutzung und Home-Office-Ausstattung

e Individuelle technische und personliche Weiterbildungen

e Uberaus freundliches und kollegiales Betriebsklima

Diese Unterlagen bendétigen wir von lhnen digital auf Deutsch:

° Aussagekraftiger Lebenslauf in deutscher Sprache (Word oder pdf, nicht als Bild eingescannt)
e Angaben zu Gehaltsvorstellung, Mobilitat und Verfugbarkeit (gem auch via mai)

e Arbeitszeugnisse und ggfs. Zwischenzeugnis ()

e Ausbildungs- und / oder Qualifikationsnachweise (pd

Senden Sie uns bitte diese Unterlagen auf die Mailadresse Bewerbermanagement
bewerbung@resus-consult.de mit Verweis auf die Stellen ID zu und Sie erhalten
verbindlich und zeithah Rickmeldung nebst unseren Datenschutzbestimmungen.

Haben wir Ihr Interesse wecken kdnnen?

Bei Ruckfragen steht Ihnen Herr Schnitzler fir das Geschéaftsfeld Bau (Tiefbau |
Hochbau | Ingenieurbau | Infrastrukturbau) gern jederzeit zur Verfigung.

ReSus Consult GmbH
Personalberatung | Executive Search Bauwesen

Dipl.-Ing.
Ralf Schnitzler in 2 0] f
Raiffeisenstr. 5a ( .
53797 Lohmar

Werden Sie Follower in unseren
stetig aktuellen Social Media

+49.2241.240922 .55 Channels und verpassen Sie keine
S . . : Stellenvakanz von ReSus mehr.
Uber mich - Vita Experte Bau | www.resus-consult.de

NGENIEURBAU | INFRASTRUKTURBAU

Disclaimer: Zur verbesserten Lesbarkeit haben wir hier nur eine Geschlechtsform verwendet. Da wir konform
mit AGG und Gleichberechtigungsgesetz handeln, sind natirlich alle Geschlechtsformen ganz neutral
angesprochen - Alter, Herkunft usw. sind keine Entscheidungsmerkmale



mailto:bewerbung@resus-consult.de
https://www.resus-consult.de/ralf-schnitzler-recruiting-experte-im-bereich-bau/
http://www.resus-consult.de/
https://www.linkedin.com/company/rsc-personalberatung/
https://www.xing.com/companies/resusconsultgmbh
https://www.instagram.com/resusconsult/
https://www.facebook.com/resusconsultgmbh/
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